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Gilberto Sessin

� Corretor de Imóveis, Empresário e Construtor

� Nascido no Rio Grande do Sul

� Residente em Florianópolis há 18 anos

� Desde 1976 atua no Mercado Imobiliário

� Conselheiro do CRECI/SC

� Coordenador da CPL (Comissão de Procedimentos Legislativo)

� Membro da CEFISP (Comissão de Ética e Fiscalização Profissional)
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� FORMAS DE ABORDAGENS

� O AGENCIADOR E SUAS COMPETÊNCIAS

� FIDELIZAÇÃO DE CLIENTES
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� PROMISSORA PROFISSÃO DE CORRETOR DE IMÓVEIS

� BOOM IMOBILIÁRIO

� EMPRESÁRIOS AMPLIARAM QUADROS DE CORRETORES

� VENDEDORES  SEM PREPARO E SEM CREDENCIAMENTO 

� POSSIBILIDADE DE GANHO FÁCIL PARA AVENTUREIROS

� REDUZIDO NÚMERO DE CORRETORES PARA O MERCADO

� SURGIMENTO DOS AGENCIADORES DE IMÓVEIS  “FREE LANCER “
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� AGENCIADORES DE IMÓVEIS NÃO CREDENCIADO

� VENDIAM SUAS LISTAS DE ENDEREÇOS DE IMÓVEIS 

� COMPETIAM NOS PLANTÕES DE ATENDIMENTO

� MERCADO DESORGANIZADO, DESPREPARADO E SEM ÉTICA

� DESCONTENTAMENTO GERAL DOS CORRETORES 

� PREJUIZO MORAL MANCHANDO A IMAGEM DOS PROFISSIONAIS

� PROBLEMAS E DESCRÉDITO  NO MERCADO
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� FISCALIZAÇÃO DOS CRECIS 

� CONSCIÊNCIA  DOS  EMPRESÁRIOS

� MUDANÇA DE ATITUDES DOS  PRÓPRIOS CORRETORES  QUE PASSARAM 

TAMBÉM A AGENCIAR OS IMÓVEIS
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APRENDER COM OS ERROS DO PASSADO E PENSAR NO FUTURO

EM SANTA CATARINA  EXISTEM MAIS DE 15.000 CORRETORE S 
INSCRITOS, SENDO EM TORNO DE  8.000 ATIVOS,  ALÉM D E  MAIS 
DE 1.000 EMPESAS

AQUECIDO E CARENTE DE IMÓVEIS  PARA ATENDER A DEMAN DA

PRECISAMOS DE MAIS IMÓVEIS EM PAUTA. QUEM IRÁ AGENCI AR?
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NECESSARIAMENTE DEVE COMEÇAR  PELA MÃO DE UM CORRET OR 
DE IMÓVEIS E DE PREFERÊNCIA QUE ELE  ESTEJA:

� PREPARADO E TREINADO 

� COM CONHECIMENTO DA NOSSA LEGISLAÇÃO

� PARTICIPE DE CURSOS DE AVALIAÇÃO DE IMÓVIES

� FIDELIZAÇÃO DE CLIENTES

� RELACIONAMENTO HUMANO E NETWORK

� ATENDIMENTO COM QUALIDADE  TOTAL
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� TÉCNICAS DE AGENCIAMENTO

� AVALIAÇÃO DE IMÓVEIS

� CONHECIMENTO DA LEGISLAÇÃO

� ATENDIMENTO E PROGRAMAS DE QUALIDADE TOTAL

� DIVISÃO DE TAREFAS / PERCENTUAIS ENTRE OS CORRETORES 



Gilberto Sessin

� DESENVOLVER AGENCIAMENTO DE QUALIDADE

� NÃO DEPENDER DO ACASO PARA VENDER

� MAIOR SEGURANÇA NO RETORNO FINANCEIRO

� MELHOR REMUNERAÇÃO DO MERCADO 

UMA BOA VENDA SEMPRE INICIARÁ COM UM BOM AGENCIAMENT O. UM 
BOM AGENCIAMENTO SÓ SERÁ FEITO POR UM CORRETOR CAPACI TADO.
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� QUEBRAR BARREIRAS, PARADÍGMAS E  FAZER DIFERENTE

� BUSCAR A  EXCELÊNCIA NA PROFISSÃO

� ESTEJA PREOCUPADO COM SUA EDUAÇÃO CONTINUADA

� COMPROMETIMENTO PROFISSIONAL

� PARTICIPE ATIVAMENTE EM PROL DA CATEGORIA 

� DESENVOLVER NOVAS TÉCNICAS

� FAZER PARCERIA COM COLEGAS COM ÉTICA E RESPEITO 
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� QUE SEJA UM ASSESSOR IMOBILIÁRIO

� QUE TRANSMITA SEGURANÇA

� QUE PASSE INFORMAÇÕES PRECISAS, ATUAIS E COM FREQÜENCIA

� ATENDIMENTO PERSONALIZADO

� RESPEITE A INTELIGÊNCIA DO CLIENTE
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� PREFERÊNCIA DO NEGÓCIO

� FIDELIZAÇÃO DO CLIENTE

� INDICAÇÕES GERANDO MAIS NEGÓCIOS
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� CUIDAR E ZELAR POR SEU CLIENTE 

� FORMAR CARTEIRA DE CLIENTES PARA TODA A VIDA

� AS REALIZAÇÕES PROFISSIONAL E FINANCEIRA SURGIRÃO

“TODOS QUEREM ESTAR NO TOPO DA MONTANHA, MAS A 
ESCALADA  É O QUE  ENGRANDECE”
Autor desconhecido
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